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Jauni
horizonti un
i1zaicingjumi!
Pavasaris ir aigsacies ar jaundam dvesmam un
Jauniem  horizontiem. Esam  parcélusies ug
lielakam un plasakam biroja telpam ar skatn

uz Veerigas torpiem, Rigas asinsdzisin Brivibas
teln un taluma vidosu Baltijas juru.

Saule un janni horizonti dod enerdijn sasniegt
Jannus izaicindjumus. Sogad skatamies Balti-
jas tirgus virgiend gan sniedzot informaciju par
Baltijas tirgus tendencém un industriju norisém,
gan piedavajot savus pakalpojunins uzpémumien
Lietuva un Igannija.

Miisu  piegga  ikdienas darbam ir pievienot
vértibun katram klientam, sniedzot kvalitativu
un individualu pakalpojunmn.

Miisu piegja nakotnei, ir tiekties uz prieksu,
attistities un sasniegt jaunus horizontus.

Ra esam Baltijas komanda var just misu birgja,
Jo miisu komandai ir pievienojusas Karina —
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b

Tgaunijas tirgus specialiste un Indre — Lietuvas tirgus
analitife. Tadel spéjam bit tie, kas snied3 pilnu informaciju
par to, kas notiek kaiminvalstu 1irgos.

Ari kuplatks ir kluvis miisu Latvijas kolégu pulcins, kuram
ir pievienojusies ZLanda Indriksone — pogitiva un komu-

nikabla profesiondle, kas lieliski gan komunice ar eksporta
partnerien, gan spéj analizet Latvijas tirgus tendences.




par Baltijas jiru uz

Meérké uz buvnie€ibas sektoru

Gada sakuma panelu maju razotajs Eco House In-
dustries un koka izstradajumu meistari JEF tikas ar
blvniecibas sektora uznémumiem Zviedrija. Lai gan
ari Zviedrijas tirgu ir skarusi ekonomiska lejupslide,
Latvijas uznéméji veda parrunas par savas produkci-
jas tirdzniecibu un nakotnes sadarbibu.

Brinumi nenotiek biezi

lekarojot eksporta tirgus ir jaapbrunojas ar pacietibu,
jo bieZi no pirmas vizites pie potenciala partnera lidz
pasttijumam ir vairaki ménesi.

Masivkoka gridu razotaja Amber Wood projekta laika
no Zviedrija piesaistita partnera tika sanemti pirmie
pashtijumi pirms projekta nosléguma. Brinumi neno-
tiek biezi, bet kadreiz ir jablt pareiza laika un pareiza
vieta... un japiedava par pareizu cenu.

Lai gan ziema Sogad

ligrafijas un p
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tradajumu razotaji.

Eksports -

jespéjama misija

Eksportéejam ari zinasanas un

pieredzi
Tradicionali no Latvijas ir eksportéti industriali
produkti, tacu jo vairak var just interesi no radosajiem
un inovativajiem uznéméjiem, ka ari pakalpojumu
sniedzéjiem.

Eva Serviss savas iemanas Gdensapgades, kanalizacijas
un siltumapgades sistému projektésanas un izblves
joma vélas piedavat Vacijas tirgum, savukart inZenieru
un arhitektu birojs Blve un Forma skatas Norvégijas
virziena.




Sajuta par
ekologisko

un ZAlO

Latvija var lepoties ar savu ‘zalo’ sajatu. Ja So
sajutu ir iespéjams transformét ekologiska
produkta un noformét profesionala dizaina, varam
piedavat arvalstu tirgiem interesantu un unikalu
piedavajumu.

Savu jauno EKO Iiniju - dienasgramatu un adas
izstradajumu kolekciju potencialiem partneriem
Aprill veda prezentét Latvijas poligrafijas dizaina
uznémums JODO.

Jaunais smiltsérksku kosmeétikas raZzotajs BIO2YOU,
eksporta tirgus iekaro ar savu inovativo produktu un
pardomato eskporta brendu.

Savukart ekologisko sve€u raZzotajs Munio Candela
uz eksporta tirgiem iet ar unikalu produktu — dizaina
sojas svecu kolekciju.




Vai zinajat, ka Latvija ir uznémumi, kas uz spéli
izaicina lielos pasaules razotajus?

Valpro ar savu produkciju - benzina metala kannam — ir pasaulé
vadosais Sada izstradajuma raZotajs sutot savu produkciju gan uz

Braziliju, gan Dievidafriku, gan Jaunzelandi. e - !
/.Lr. o
JZ Michrophones pierigas razotné izstrada augstas klases mikro- -"'f'" i

fonus, kas tiek izmantoti ierakstu studijas visa pasaulé? Varbut tiesi
ar Latvija razotiem mikrofoniem tika ierakstiti Madonnas vai U2
pedéji hiti.

Uznémumi, kas sper
solus eksporta viriziena

Amber Wood — masivkoka gridas uz Zviedriju

JEF - galdniecibas izstradajumi uz Zveidriju

Valpro - benzina kannas un ugunsdzéSamie aparati
uz Norvegiju

JODO - poligrafijas produkti uz Zviedriju

Farmeko — higénas produkti uz Norvégiju

Advaita - jogas paklaji uz Poliju un Cehiju

Eva Serviss -siltumtiklu risinajumi uz Vaciju
Biive un Forma - inZeniertehniskie pakalpojumi
Norvégijai
Munio Candela - dizaina sveces uz Zviedriju
Emila Gustava Sokolade - turpinam ar Somijas tirgu
Bio2You - kosmétika uz Zviedrijas tirgu
E_ Brasa — industrialais apgérbs uz Norvégiju
CIDO - mekléjam partnerus Zviedrija
Jauda - palidzésim iekarot Norvégijas tirgu



Q: Apsveicam ar pirmo pasutijumu! Vai
vari pastastit, kads bija celS uz to?

A: Cels uz nevienu no eksporta darijjumiem noteikti
nav raksturojams ka viegls, 1pasi metalapstrades joma,
kur projekts no projekta biezi atskiras. Pirmais solis, kas
tika sperts 2009. gada Oktobra beigas bija potencialo
partneru uzrunasana un sadarbibas iespéju prezentacija,
kam sekoja iepazi$anas vizite pie, nu jau Klienta. Sobrid,
kad ir sanemts pirmais, neliela apjoma (parbaudes)
pasttijums ir 2010. gada Aprilis, tie ir 6 ménesi. Sis laiks
pat ir vidéji labs un sekmigs raditajs laika periodam, kura
ieglts pirmais pasttijums. TAS NENOTIEK ATRI.

Viens no galvenajiem nosacijumiem ir komunikacija.
Visu So 6 meénesu laika ir janoris aktivai komunikacijai
ar potencialo partneri, par sevi ir jaatgadina, ka ar
jaatbild un jasuta uz tik daudz bezrezutlativiem cenu
piedavajumiem cik tas bds nepiecieSams. Nedrikst mest
plinti krimos péc pirma NE. Ir jaizprot tas, ka Visiem
spélétajiem jau ir savi piegadataji — tapéc izvéle par jau-
na piegadataja izmantoSanu nenaks viena diena —mums
sevi ir japierada, ka spéjam, gribam un nepievilsim.

Q: Ar ko Ziemelvalstu uznémejiem esam
interesanti?

Q: Vai ledus Ziemelvalstis ir sakustéjies?

A: Nevar teikt, ka kadreiz ir bijis TpaSs sasalums. Kri-
tums ziemelvalstis ir bijis lldz 30% buvnieciba un lidz 40%
masinbave, tacu kritums no 38 miljardiem uz 27 miljardiem
Euro nozimé, ka darbs tur tik un ta ir un misu raZzosSanas
jaudam pat atbirsto$a kripata ir ka pietiekami liels ku-
moss. Viss ir atkarigs no kvalitativa piedavajuma, cenas un
pardosanas vélmes. Katra zina Sobrid jau var redzét lielaku
aktivitati no Ziemevalstu kompanijam un var just, ka vini
piedalas daudzos konkursos.

Lidz ar to Sobrid notiek daudzi tenderi un ir nepieciesami
cenu aprekini un bis japaiet bridim, lai tie saktu realizéties
dzive. Jaspéj apstradat péc iepséjas vairak pieprasijumu
neskatoties un nenogurstot no ta, ka 90 % no viniem bis pa
tukso. Katra zina darbs ir, tikai pasSiem tam ir jaiet pakal.




Z1Nas

Eksporta
Atzinas

Téma - Komunikacijas loma eksporta veidosana
Péteris Zimants, Pure Food

Nav butiski, cik labs ir produkts vai
pakalpojums, ja klients neizjutis
profesionalu attieksmi komunikacija
un klientu servisa, sadarbiba ar
uznémumu neveidosies veiksmigi,
vai bas balstita uz pelnas gusanu
isterminad nevis ilgtermina.

Jaatceras, ka klients biezi vien

veido darijumu nevis ar konkrétu
uznémumu, bet ar cilvéku, ar kuru ir
izveidojusas ilgtermina attiecibas labas
komunikacijas rezultata!

Lai sasniegtu izvirzitos meérkus svarigs ir
koordinéts komandas darbs stenda. Svarigi
izvertet stenda apmeklétajus un censties
koncentréties uz uznémumiem, kas ir jasu
meérkauditorija, tapéc optimali, ja pirms
izstades jau ieprieks ir sarunatas tiksanas ar
saviem potencialajiem partneriem, izsttiti
ieldgumi tiem uznémumiem, ko velaties redzet
sava stenda. Inese Zivare, ZNAK

Téma — daliba starptautiskas izstadés
Jasaprot, ka iesacéjam eksporta izstades
apmekléjums ir svarigaks par dalibu, jo
informacija par konkurentiem ir zelta verte.
Tas palidz saprast vai produkts ir piemérots
tirgum un vai jds varésiet konkurét gan ar
vietéjiem raZotajiem, gan citiem produktu
piegadatajiem. Inese Zivare, ZNAK Téma - Eksports — izaicinajums Latvijas razotajiem
Téma: Eksporta darfjumu apdroginaéana Jdnis_ Ameriks, kudras prt_)dukcijas raz"otldjs.ch Forme:
Sandra Smiltniece, Coface: Skola maksa naudu. U'zsakot_ekspor?u, uzpemumam nepieciesams
Labék veikt savu darfjumu apdroinaéanu vai jau- ~ Piedomat par risku diversifikaciju —vienam
na klienta finansu véstures izpéti, neka pazaudét n Ofﬂ emej a”_’ n o_kop éja apgrozijuma nevajadzétu
vairakus takstosus paradu labirintos svesa tirga. veidot vairak ka 15%.

Nakamais Eksporta Rits
Faktoringa izmantosana
eksporta, sadarbiba ar
NORDEA,

20. Maijs, 2010
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nomerit
pirms griezt

Latvijas uznéméji eksporta tirgus vizbiezak izvélas
nevis uz balstoties uz apkopotiem informacijas da-
tiem par sev interesantiem tirgiem, bet sekojot savai
ieksejai passajatai.

Ta ka tirgu apguve ir gan uznémuma investicijas
nakotné, gan izmaksas istermina, pardomata tirgu
izvéle ir pirmais solis eksporta tirgu apguvé.

Inteligenta |Iémuma pamata ir informacija par tirgu,
kas ir rlpigi apkopota un salidzinata, lai noteiktu tirgu
ar vislielako potencialu.

Uznémumiem iesakam vispirms apzinaties to, kad
informaciju tam ir nepiecieSams uzzinat par tirgu
ievakt So informaciju par sev intereséjoSiem fi
apkopot, salidzinat un tad lemt par tirgu i

So més saucam par intelegentiem |é
— Market Intelligence.

UZ kuru tirgu doties?

Pavasari pie mums griezas Latvijas logistikas centrs, kas plano savus pakalpojumus piedavat
eksporta tirgos. Lai izprastu, uz kuriem tirgiem doties un kadu pakalpojumu piedavat,
tika izlemts vispirms papétit mérka tirgus, izvertét konkurentus un tikai tad gatavot

piedavajumu un doties uz tirgu.

Klienta uzdevuma par septiniem tirgiem apkopojam precu
grupu importu uz Skandinavijas tirgiem, Krieviju, Baltkriev-
iju un Ukrainu. Lai izprastu tirgus piedavajumu tika ap-
kopota informacija par tirgld operéjoSo uznémumu
piedavajumu, cenu limeni un noslogojumu.

Izpétes rezultata, uznémums spéj pienemt
konstruktivu un stratégisku lemumu par to, ar

kadu piedavajumu doties uz mérka tirgu,

un kuru nozaru uznémumus uzrunat.

Aktuali logistikas un
transportacijas nozarei:
/. Maija Latvija viesosies

Brazilijas ostu ministrs ar
pavadoSiem uznémumiem.
Viziti organize LTRK.




SAC ar A
Baltiju L

Seko lidzi tam, kas notiek Tava
nozaré kaiminvalstu tirgu!

Baltijas tirgu daudzi Latvijas spélétaji sauc par pa$maju Ja kads no zemakminétajiem jautajumiem, jums liek

tirgu. Tacu, lai gan kaiminvalstu tirgi ir tuvi un $kiet zinami, aizdomaties, butu labi nodrosinaties pret $adu situaciju,

lgaunijas um Lietuvas tirgi ir gana atskirigi un dinamiski. regulari sekojot ldzi izmainam lIgaunijas un Lietuvas
tirga!

Sekojot Iidzi signaliem par jaunumiem tirgQ ir iespéjams
atrak ievérot iespéjas, ka ari novérst riskus. Uzziniet, ka varam palidzet jums!
Rakstiet mums: inese.andersone@gatewaybaltic.com

Vai tu zini, ka tava nozare

° o e
R k : ienak jauns spélétajs
Is s \e| lgaunija?
- - = -
e 7 Vai tu zini, ka tava nozaré ir
les P J a ®m  apvienojusies uznémumi

Lietuva>

Vai tu zini, kadus produk-
tus ievies$ vai plano ievi-
est tavi konkurenti Baltija?

Vai tu zini, ka viens no taviem

piegadatajiem ir uz
bankrota robezas?

Vai tu zini, ka tavs klients
plano investicijas attistiba?




GatewayZinas
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smadzenéem =

‘pnesrie situntion in the market

Pavasara laika GatewayBaltic ekspertiar savam zinasanam
par tirgu apguvi dalijas ar vairak ka 400 cilvekiem
dazadas auditorijas - Baltijas jaunajiem vaditajiem Bal-
tic Spark konferencé, uz Eksportu orientétiem Latvijas
uznémumiem eksporta seminara Soli pa Solim un pie-
cos Eksporta Ritos, ka arl Dienas Biznesa konferencé
Biznesa veiksmes atsléga Skandinavija un vebinara
“PriekSnosacijumi eksporta”.

Sadarbiba ar REA Mentoru Klubu GatewayBaltic biroja
tika organizéts work-shop tipa seminars, kura Gateway-
Baltic eksporta komanda - Inese, Inga un Martins, ka ari
REA Mentoru Kluba mentori Laura Minskere, JZ Michro-
phones ipasniece un Krids Spilis, A Boards dibinatajs
konsultéja jaunos uznémumus par to, ka sagatavoties
eksportam un planot tirgu apguvi.

Liela dala no jaunajiem uznémumiem plano ar diza-
inu saistitu produktu razoSanu un eksportu. Viena no
galvenajam pasakuma atzinam bija - Neatlaidigi stradajot
ir iespéjams ieinteresét pasauli ar jauniem produktiem
un inovativiem risinajumiem!

Sekojiet ldzi
pasakumiem un
un aktivitatei musu

majas lapa:
www.gatewaybaltic.com

GatewayBaltic

- your Gateway to new markets
Drosi rakstiet un zvaniet
mumes, lai tiktos un parrunatu
sadarbibu!

Web: www.gatewaybaltic.com
Skype: gatewaybaltic

Tel: 67165893

@: info@gatewaybaltic.com




